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APRESENTACAO

0O meuBiZ é uma plataforma para anuncios de compra e venda de empresas e de
servigos relacionados ao tema. Trabalhamos com oportunidades de venda de
empresas em operacao, repasses de franquias, pontos comerciais, startups, ativos
e abertura de novas fronquias. Além disso, o meuBiZ produz contetdos para
apoiar investidores e empresdrios na tomada de decisao da compra e venda de
um negocio e, consequentemente, aumentar as taxas de s A5s0\as transagoes.

Este relatoério é produzido pelo meuBiZ, a partir dg decloyadas pelo
cliente anunciante, e tem como objetivo orien “n na definicao do valgf de venda
da empresa.

A determinagao do valor de empresg& nie anptexfita e se baseia no
conhecimento do negocio e do B0 0 1 y
metodologios que pr <.\ 4 88 Aatidao, porém sem garantias.
O trabalho é baseagy
quanto valem gz

fisicas do negdcio €de seus ativos, organizagao da empresa e, até mesmo, a
facilidade de encontrar compradores no segmento especifico. Trata-se, portanto,
de um relatorio de referéncia do prego de venda.

Agradecemos por confiar-nos esta oportunidade e nos colocamos a disposi¢ao
para sanar quaisquer davidas e receber seus comentarios sobre este documento.

Respeitosamente apresentado por:

meuBIiZ




METODOLOGIA

0 método de Multiplos compara informagoes de empresas similares quanto ao
seu valor e sua capacidade de geragdao de caixa. De tal maneira, € possivel
estabelecer uma referéncia de valor das aquisicoes de empresas similares
{atuantes no mercado).

Essa metodologia tem como objetivo avaliar empresas com base nos pregos
sendo portanto um

correntes de mercado de outros negocios ditos “compaordavgs
método de avaliacao relativa.

Com base em todas as empresas a venda no p£UBiZ no mesmo seto), sao

apresentados os parGmetros de comparagg : e lucro
liquido. g

0 uso deste método € muito , Im. § a@#A0 nimero de premissas e
a rapidez em relacao as de ' s @ ggrecamento de empresas
Além de ser de facil c er .Q g% U abilidade maior de refletir o

estado atual do me# ;
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GERMDRD BEM: 240852018

MODELO FICTICIO DE RELATORIO

RELATORIO DE PRECO
DE VENDA

CRITERIO DE ANALISE

Setor de atividade Bares e Basglaurantes
Estado BA
Municipio Salvadpr
Faturamento anual R$ 1.000.0 :/l/‘

Lucro liquido anual % 60.000,00

QUANTIDADE DE NEGOCIOS Al

” Bares e Restaurantes

408

Em todos os setores



MODELO FICTICIO DE RELATORIO

RELATORIO DE PRECO
DE VENDA

INDICADORES FINANCEIROS DO SETOR

GERADD EM: 24/08,2018

Faturamento Lucro liquido Preco
médio anual meédio anual meédio
R$ R$ RS
482.800,00 67.000,00

VALOR DOS MULTIPLOS

Empresas similaras
tém prego de vanda

correspondante a; o lucro liquido

dnua

PRECO COM BRSE NOS Ik
Multiplos de Multiplos de Valor mais provavel
Faturamento Lucro liquido de venda
RS R$ RS
439.029,72 666.666,67 552.848,20

Prego da sua empresa com base nos Multiplos
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CONSIDERACOES FINAIS

O preco de um negodcio pode ser obtido a partir de referéncias de oultros
negocios similares, utilizande a metodologia de Mulltiplos. Messe relatorio,
apresenta-se os Mdltiplos de Faturamenlo e de Lucro Liquido para a sua
empresa MODELO FICTICIO DE RELAT ORIO.

Valor Mais Provavel de Venda.

Ressalta-se que, caso a e
pagamentos de fornecedore






